Opis zanimanja

Akviziter (Collector, Advertising agent)

Opis posla:
. Akviziteri su trgovci koji pomocu prezentacija predstavljaju robu potencijalnim
4 ,..—-:»T:-'fw kupcima i na taj nacin prodaju proizvode / usluge svoje kompanije. Osnovna
- JL'IL.‘ '.-'~'_,:.3."" osobina ove vrste posla je da sami prodavci idu direktno do potencijalnog
Ll :Iif{; kupca, a sustina posla se svodi na privlacenje i pridobijanje novih klijenata.
.r—__'.;__ —
i _ Osnovni zadaci akvizitera je da razvija i unapreduje prodaju; izraduje i

prorsiruje liste klijenata; kontaktira, zakazuje i obavlja poslovne razgovore sa
potencijalnim i ve¢ ste€enim klijentima; popunjava ponude, prikuplja potrebnu
dokumentaciju za zakljuc€ivanje prodaje i redovno izveStava o sprovedenim aktivnostima i postignutim rezultatima.

Najvaznji deo posla su svakako prodajne prezentacije, pri Cemu je vazno da akviziter: pripremi prezentaciju,
sprovede je i zaklju€i prodaju.

Priprema ukljuCuje ugovaranje prezentacije. U ovom delu posla veoma je bitna sposobnost akvizitera da dode do
Sto Sireg kruga potencijalnih kupaca, kao i da taj krug konstantno proSiruje. Prilikom kontaktiranja potencijalnog
kupca, akviziter ugovara prezentaciju.

Slededi zadatak je da organizuje prezentaciju i detalje koji je prate. Prvo, potrebno je da organizuje prostor u kojem
Ce se ona odvijati. Elemente i nacin sprovodenja prezentacije uglavnom odreduje preduzece za koje akviziter radi
(nacin izvodenja prezentacije, pristup proizvodu/usluzi, broj ljudi koji treba da prisustvuje prezentaciji...), tako da tu
postoje uglavnom utvrdene prakse i procedure

Tokom same prezentacije, akviziter treba na Sto jasniji nadin da predstavi proizvod/uslugu dajuéi $to detaljnije
informacije o proizvodu/usluzi, njihovim karakteristikama, specifiCnostima i prednostima, uslovima kupovine i
naravno ceni. Akviziter naravno treba da odgovori i na sva pitanja i razreSi sve dileme potencijalnih kupaca. Kada
zavrSi prezentaciju, akviziter je zaduzen da primi narudzbe svih zainteresovanih posetilaca i da eventualno ugovori
nove prezentacije.

Uz organizovanje prezentacija, akviziter treba da vodi odredenu dokumentaciju i pravi izveStaje o prodaji. Na
osnovu toga se prate rezultati prezentacije, kao i tokovi prodaje. Na osnovu izvestaja se analizira uspesnost rada
svakog akvizitera.

Radni uslovi:

Radno mesto akvizitera pruza mogucénost visoke zarade koja direktno zavisi od li€nog angazovanja, i uglavhom
posao pruza mogucnosti brzog napredovanja, a u veéini slu¢ajeva i samostalnost u radu i fleksibilno radno vreme.

Najveci deo posla akviziter obavlja na terenu, pa dosta vremena provode na putu, mada se nekad prodajne
prezentacije obavljaju i u samoj kompaniji.

PoZeljne kvalifikacije i osobine:

Od akvizitera se oCekuje sa ima velike sklonosti ka prodaji, razvijene komunikacijske sposobnosti, da su prodorni,
samostalni, preduzimljivi, iskazuju samoinicijativu u radu. U svojim nastupima, akviziter treba da bude uverljiv, ali
ne i nametljiv. Tokom prodaje, moraju biti uporni i strpljivi.
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Osposobljavanje i zapoSljavanje:

Za prodaju vecine proizvoda/usluga, od akvizitera se zahteva srednja stru¢na sprema, obavezno je poznavanje
rada na racunaru radi pravljenja i dostavljanja izvestaja o prodaji. PozZeljno je radno iskustvo u prodaji, a u svakom
sluaju, izuzetno su bitne prodajne, pregovaracke vestine i komunikativhost. U vedéini sluajeva je neophodna
vozacka dozvola zbog obavljanja posla na terenu. Traznja za akviziterima u Srbiji je u porastu, a i traznja za ovim
poslom je dosta visoka.
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